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El mercado ha cambiado y los clientes Para crear nuestra formula tenemos que
también, asi que las empresas tienen partir de nuestro elemento diferencial y
cue observar esos cambios y estar aten- ser capaces de ponerlo de manifiesto,
tas a las nuevas tendencias para definiendo una estrategia de venta con la
adaptarse a toda velocidad, sin olvidar que nos sintamos comodos, trabajando
analizar a aquellas empresas que triun- con nuestros clientes y nuestra red de
fan en los nuevos mercados. apoyo.
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Toca planificarse, adaptarse, aprender,
salir, mejorar, analizar, trabajar, colabo-
rar, compartir y sorprender, v todo ello
para obtener resultados.

NO OLVIDES "ESCUCHA Y FOCALIZA”
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OBSERVAR

¢QUE CAMBIOS HA SUFRIDO TU MERCADO?
4CONOCES LAS NUEVAS TENDENCIAS?

¢CUAL ES TU ELEMENTO DIFERENCIAL?

¢APRENDES RAPIDO? ¢CONOCES A GENTE?
GTIENES CLARO TU ELEMENTO DIFERENCIAL?
GANALIZAS LOS FACTORES CRITICOS?
¢COLABORAS? ¢SORPRENDES?

NO OLVIDES
IESCUCHA Y FOCALIZA
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CSABES COMO SON LOS NUEVOS CLIENTES? ~ © ©
¢A QUE EMPRESAS LES VA BIEN? ° .

¢POR QUE ERES BUENO? 0 >0
¢QUIEN FORMA PARTE DE NUESTRA RED? e e :
¢COMO VAS A LLEGAR A LOS CLIENTES? S

00
VENDER O O
¢TE ORGANIZAS BIEN? ZERES ADAPTABLE? O b
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